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Digitaldruck pur

SDK Systemdruck Koéln ist auf Digitaldruck
spezialisiert und erschliefst sich in diesem
Bereich spannende neue Geschiftsfelder.
Vor allem im Bereich ,,Print on Demand*
sieht Nicole Royar viel Potential.

Von Sandra Kiichler

SDK-Geschaftsfiihrerin Nicole Royar war Rednerin beim Digitaldruck-Kongress und
berichtete dort ber das SDK-Geschéftsmodell.
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Digitaldruck pur: Das ist es, was Nicole
Royar gereizt hat, als sie im Jahr 2009
zu SDK Systemdruck Kéln gekommen
ist. Zuvor hat sie eine Schriftsetzerlehre
und ein Studium mit dem Abschluss Di-
plom-Ingenieurin Druckereitechnik ab-
solviert und war in einer Offsetdruckerei
in Hamm beschéftigt. Dort jedoch war der
Digitaldruck eher ein Nebenthema, ,,das
grofde Geld wurde woanders verdient®,
wie die Geschéftsfiihrerin erkldrt. Auch
deswegen hat sie nicht gezogert, ihre jet-
zige Stelle bei SDK anzutreten und sich
ganz dem Digitaldruck zu verschreiben:
,Es macht mir einfach Spaf3“.

SDK Systemdruck Kéln befasst sich
schon seit mehr als 30 Jahren ausschlief3-
lich mit dem Digitaldruck. Zu Beginn
wurden mit Kopiersystemen Loseblatt-
werke produziert, die auch heute noch
einen grofien Teil der Auftrdge ausma-
chen. Mit zwei Stellen war das Unter-
nehmen damals besetzt — heute sind 26
Mitarbeiter fiir den Dienstleister titig.
Im Laufe der Jahre wurde das Angebot
kontinuierlich ausgeweitet, seit 2010 pro-
duziert SDK auch Biicher. Dabei bietet
der Dienstleister zwei Moglichkeiten:
kleine Auflagen, beispielsweise 50 oder
100 Exemplare digital zu drucken, oder
im Kklassischen ,,Print on Demand®, den
Druck erst dann auszuldsen, wenn das
Buch auch bestellt wird.

XMLals Schliissel

Dementsprechend sind die Kunden heute
vor allem Verlage, aber auch Seminarun-
terlagen fiir Fernlehrgidnge und techni-
sche Dokumentationen werden in Kéln
in der vollstufigen Druckerei hergestellt.
Die Auflagen liegen durchschnittlich bei
einem bis 500 Exemplaren. Direktkun-
den konnen die Druckprodukte iiber
eigene Portale oder {iber Schnittstellen



aus Kundenshops ordern. Bestellungen
werden einmal am Tag abgerufen und in
die Produktion tibernommen, wobei XML
als Austauschformat dient. Mogliche
Anwendungsbereiche sind Nachdrucke,
Neuauflagen in kleiner Stiickzahl oder
individualisierte Exemplare. Die Daten
bleiben in elektronischer Form vorhan-
den und konnen fiir weitere Auflagen
immer wieder abgerufen und aktualisiert
werden. SDKKo6In tibernimmt dabei nicht
nur die Herstellung der versandfertigen
Druckprodukte, sondern auch das Daten-
management, die systematische Text-,
Adress- und Bilddateiverwaltung, richtet
Closed Shops oder Webshops ein.

DerLeser entscheidet

All das lasst sich vor Ort erleben und
nachvollziehen. Wer durch die Produk-
tionsrdume von SDK KoIn geht, dem fallt
vor allem ein gravierender Unterschied zu
einer Offsetdruckerei auf: Der Drucksaal
ist der kleinste Raum in der Fertigung.
Die Maschinen von Canon und Xerox
sind dort platzsparend aufgestellt und
werden von einem Drucker sowie einem
Auszubildenden bedient. Die Weiter-
verarbeitung, der Versand und das Wa-
renlager nehmen einen weitaus grofieren

Teilder Produktionsflache ein, denn viele
Kunden liefern Vordrucke oder Kompo-
nenten an, die anschliefdend digital indi-
vidualisiert werden. Dem Offsetdruck ist
Nicole Royar jedoch nicht nur deswegen
wohlgesonnen. ,,Der Digitaldruck bedeu-
tet keine Kampfansage fiir den Offset-
druck®, macht sie klar. Beides habe seine
Berechtigung und kénne sich wunderbar
ergdnzen.

Gerade im Bereich Print on Demand
sieht sie grofles Potential. ,Der Leser
mochte in Zukunft selbst entscheiden,
was und in welcher Form er liest”, die
Digitaldruckerei kann sich an vorhande-
ne Content-Management-Systeme ando-
cken. Die Kunden koénnen die die dort
hinterlegten Inhalte zusammenstellen
und individuell ausdrucken. Unter dem
Namen ,Active Script“ vermarktet SDK
diese Dienstleistung, die sich vor allem
an Verlage richtet. Sie kdnnen die Infor-
mationen, die in ihren Wissensdatenban-
ken gespeichert sind, dem Leser 6ffnen
und ihn den Content selbst auswéhlen
lassen. Cover, Kapitel, Inhalte und die
Reihenfolge der Artikel im Inhalt der Bro-
schiiren oder Biicher werden individuell
bestimmt und produziert. Dabei kénnen
auch eigene Dateien als PDF-Format hin-
zugefiigt werden. SDK Koln iibernimmt
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die komplette Abwicklung einschliefRlich
der Bezahlung fiir die Verlage und ver-
schickt die Produkte an den Endkunden.

Tipps andie Kollegen

Print on Demand bietet ein Wachstums-
feld im Digitaldruck, dem auch andere
Betriebe nicht abgeneigt sind. Nicole Roy-
ar hat fiinf Tipps fiir Unternehmen, die
im und mit dem Digitaldruck erfolgreich
sein wollen. So empfiehlt sie Kollegen -
aus der eigenen Erfahrung heraus - dass
sie sich immer zwei Digitaldruckmaschi-
nen kaufen sollten, wenn sie jeden Tag
liefern miissen und eine zuverlissige
Performance brauchen. Ansonsten kann
es passieren, dass die einzige Maschine
ausfillt und die gerade im Digitaldruck
eng getakteten Liefertermine nicht einge-
halten werden kdnnen. Technologisch ge-
sehen sieht die Geschéftsfithrerin sowohl
bei Toner- als auch bei Inkjet-Drucksyste-
men Vorteile. Die Entwicklung bei Toner-
maschinen sei mehr oder weniger ausge-
reift, wiinschenswert sei jedoch, dass die
Systeme stabiler laufen. ,,Alles im Inkjet
zu drucken wird nicht funktionieren®,
sagt sie jedoch deutlich.

Des Weiteren muss vor dem Kauf ei-
ner Digitaldruckmaschine zwingend die
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Verlissliche Partner spielen perfekt zusammen. Fiir ein Ergebnis, das begeistert.
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- ' Der Markt entwickelt sich rasont und erfordet ein Hachs
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Entwicklung eines tragféhigen Geschéfts-
modells stehen. Ganz wichtig sind zu-
dem die Programmierer. ,Jede Kunden-
anforderung ist anders. Sie werden mit
gekauften Losungen nicht gliicklich.
Kombinieren Sie vorhandene Losungen
mit offenen Schnittstellen und Eigenpro-
grammierungen®, appelliert sie an die
Branche. Aufierdem empfiehlt sie Kol-
legen, ,alles zu automatisieren, was zu
automatisieren geht und sich geeignete
Kooperationspartner zu suchen, um nicht
alles selbst machen zu miissen. Auch SDK
Koln hat dies mit Erfolg getan.

Teil eines Netzwerks

Seit Jahren ist das Unternehmen im Ver-
bund MND Medien Netzwerk Deutsch-
land engagiert. Das Netzwerk bildet eine
Kooperation zwischen mehreren Infor-
mations- und Druckdienstleistern. Der
zusammenschluss ermoglicht es den
Kunden, ortsverteilt im gesamten Bun-
desgebiet zu drucken, mit Standorten
in Berlin, Hamburg, Stuttgart, Koln,
Frankfurt am Main, Heidelberg sowie
Niirnberg. Der Verbund ist in der Lage,
bis zu 250.000 Drucke in der Stunde zu
produzieren und verfiigt gemeinsam tiber
mehr als 300 Mitarbeiter. Das bietet den
Kunden innerhalb des Netzwerks eine
Ausfall- und Backup-Sicherheit. Die Part-
ner, die in einer gemeinsamen GmbH
organisiert sind, treffen sich regelmafiig
zum Informationsaustausch.

Bei der Zusammenarbeit mit anderen
Betrieben schlieit sich der Kreis wie-
der und 6ffnet sich zugleich: Denn im
gesamten SDK-Netzwerk konnen nicht
nur Digitaldruckereien, sondern auch Off-
setdruckereien miteinander kooperieren.
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Kongress: Rasche Reaktionszeiten gefragt

Der diesjahrige Digitaldruck-Kon-
gress in Dusseldorf, veranstaltet vom
Bundesverband Druck und Medien,
seinen Landesverbanden und der
drupa, beleuchtete das Potential der
entsprechenden Druckverfahren.
250 Teilnehmer konnten sich Mit-

te Februar dieses Jahres bei neun
Referenten, zu denen Nicole Royar
gehorte, ber neue Erkenntnisse,
Erfolgsgeschichten und Strategien
informieren.

Der Kongress behandelte die wich-
tigsten Faktoren des Digitaldrucks,
der weiterhin ein enormes Entwick-
lungs- und Innovationspotential
bietet, wenn Druckdienstleister ihn
richtig einzusetzen wissen. Zu den
Themen, die wahrend der Veran-
staltung behandelt wurden, zahlten
demnach die Prozesssteuerung, die
Lieferung am néchsten Tag, aber auch
die Priifung von Digitaldrucksyste-
men. Die Vortragenden behandelten
zudem den digitalen GroBformatdruck
und berichteten Uber den oftmals
steinigen Weg bei der Wandlung vom
Offset- zum Digitaldruckdienstleister.

Ein Fazit der Veranstaltung war,
dass sich die Markte und damit
die Kundenanforderungen immer
schneller verdndern und dadurch
ebenso rasche Reaktionszeiten von
den Druckdienstleistern verlangen.
Druckereien missen lernen, innovativ
zu denken, mutig als Problemloser
aufzutreten und Netzwerke zu etablie-

ren, forderten die Referenten. Klar
definierte Geschaftsmodelle seien
ebenfalls unabdingbar fiir den nach-
haltigen Erfolg mit dem Digitaldruck.

,Die Férderung des fachlichen
Austauschs zwischen Anwendern,
Herstellern, Zulieferern und Print
Buyern bringt die gesamte Branche
weiter und ist deshalb ein wichtiges
Anliegen der Verbénde. Daher freut
es uns, dass unsere Angebote so gut
angenommen werden*, kommentiert
Paul Albert Deimel, Hauptgeschafts-
fiihrer des Bundesverbands Druck
und Medien. Der Kongress war die
erste groBe Branchenveranstaltung
in 2017 und Auftakt fur ein Jahr, das
sicherlich von Herstellern und An-
wendern noch weitere Innovationen
im Bereich des Digitaldrucks mit sich
bringen wird.






